Cum sa-ti Imbunatatesti vanzarile internationale B2B utilizand
limbi straine?

Te recunosti?

e Compania ta depinde de clienti si parteneri internationali?

e Angajatii tai trebuie sa vanda in limbi straine?

e in conditiile actuale de incertitudine economica globald, va trebui sa te adaptezi la piete sau tari
partenere complet noi?

"Compania noastra se descurca deja foarte bine la nivel international!”

Care este valoarea monetara medie a unui nou contract international?
Cate conversatii de vanzari internationale sunt capabili sa incheie angajatii tai?
Care este durata tipica a unui ciclu de vanzari?

e Care este valoarea monetara a) a reducerii duratei medii a ciclurilor tale de vanzari cu 10, 20 sau 50%, b)
a cresterii ratei de incheiere cu 2%, 5% sau 20%?

"Rezultatele noastre in materie de vanzari nu depind de competentele lingvistice
ale angajatilor nostri!"

e De fapt, abilitatea Nr.1in orice situatie de vanzare care implica oameni este capacitatea de comunicare
a persoanei de vanzari.

e invanzarile internationale B2B, angajatii tai sunt automat intr-o situatie mai dezavantajoasa daca trebuie
sa vorbeasca intr-o limba straina.

"Angajatii nostri cunosc engleza (sau orice alta limba) perfect bine/suficient de
bine!"

e Inceea ce priveste competentele lingvistice, ca siin cazul altor competente de vanzari, nu este o
intrebare de tip da/nu, daca au sau nu competentele respective. Intrebarea relevanta este: Cat de bine,
cat de flexibili, cat de productivi pot folosi limba engleza (sau orice alta limba) intr-o situatie de vanzare?

e Ce s-arintampla daca imbunatatirea abilitatilor de comunicare ale angajatilor tai intr-o limba straina cu
5,10 sau 25% ar duce la o imbunatatire cu 5, 10 si 25% a performantelor lor de vanzare? Care ar fi
valoarea monetara a unei astfel de imbunatatiri?

Esti curios?
Gerhard Ohrband este un consultant international in facilitarea vanzarilor, psiholog de afaceri si
poliglot (21 de limbi) din Hamburg/Germania. Scriitor a 9 carti.

Contacteaza-l pe Gerhard pentru o analiza gratuita a cunostintelor de limbi straine ale angajatilor tai.
Consulta detaliile de contact de mai jos.

Contact

Gerhard este usor accesibil prin telefon, e-mail sau social media.
Alege canalul cel mai potrivit pentru tine.

E-mail: gerhard,j.ohrband@gmail.com

LinkedIn: https.//www.linkedin.com/in/gerhardohrband/
Twitter: https.//twittercom/JOhrband

Mobil: +37368026059 (si pentru WhatsApp, Viber si Telegram)
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